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Durchsetzungskraft
fithrt zum Erfolg

i Noch stecken die Bemihun-
gen fiir eine Baby-Stock-Borse
- in Basel in der Anfangsphase.
Bis sich vor allem technologieorien-
tierte Firmen ihr Start- und Wachs-

tumskapital in Basel holen kénnen,
ist eine andere Geldbeschaffung ge-

fragt. CASH zeigt anhand von drei
Beispielen, wie Untemehmer trotz
ausgetrocknetem Schweizer Risiko-
kapitalmarkt zu den nétigen Geldem
kommen. Dabei gilt, dass nur genii-
gend Durchsetzungskraft zum Erfolg
fithrt. Claus Niedermann

Die Kunden finanzieren den Geschaftsaufbau

Mit Horbchem von
Welthestsellern mache |
derzeit der RuscheVers
Lag aus Glatthrugs Fu-
rore (CASH vom 6,
Oktober 1965). Das
Geschift Lnft derzele
pracheig. Der neuesto
Hit ist der Wikeer
«Wie man Kunden go-
winnts von Helrz M.
Goldmarn, Wer die
Fassung auf sechs
Auvdiokassotten kauft,
muss keine Zeit anf-
wenden, um das Buch zu Jesen. Es
wird lhan voa ednem professionelion
Sprecher vorpelesen

Das System hat Erfolg. Und Jetat
hat der 2Z7jihige Verlagsgninder
Alex S. Rusch auch dse Fliroaaice
rurg geregelt. Dafir bendtigte or
mehr als ein Jahv, «Ich babe et als

Eine Wandelanleihe-als Finanzierungsgrundlage

«Ursere Finma kasn
sich lnnent kilrzester
it T einem 200-
oder 300-Millionen-
Untermnalunen entwik-
kelns, versprach All
Rzea Nobari von der
in Marin bei Neven-
burg domizdlerten
Holuronic  Technolo-
gies SA unseren La-
sem (CASH vom 28
Apeil 1906) Mit gutem
Grund, schiiesslich g
lang es der Holtronic
als eindger Firma der Welt, die Hlo
lographie fur dic Abblldung felnstor
Strukturen mit Durchmessem von
einem Tsusendstel der Dicke cines
Haares zu nutzen und in markt-
fRhige Produkte umassetzen Die
Innovation eignet sich fur dic Pro-
duktion von Machbildschirmen

US-Partner brachten das Risikokapital

2 4
Vorlcsen lossen, stolt selbst rv besen
Alox S. Rusch et soimon Hacbichern.

tavsend private Financiers, Ongand
sathonen und Fluasainstitute ange-
gangens, erziihlt der Jurguntemeh-
mwr. Trotz Businessplan und ensten
Veriawlserfolgen war ds Echo
mager. Einzig die Zurcher Kanto-
nalbank bot Hand und erkliine,

dass elne Fineaderung zu-
sanmen mit ciner Blrg.
schaftsgenossenschaft
moglich sei, wenn der Un-
temchmer mindestens ein
Drittel des Kaplitals selber
aufbringe. Doch Rusch
verfugte nicht aber Kapi-
tal Er schrieb all seine bis-
herigen Kunden an und
1 H kam s0 zu einigen oehin-
2y tausend Franken Darle-

! ben Dauns hontakiere e
|8 alle Verwaltungsrite der
" Schwetzer Grosskonzeme.
Ein ciraiger reagiente, bad den Jung-
untemehmer zum Gesprich und
fveuicrte den ndtigen Restbetrag,
Jetzt wartet Basch auf grimes Licht
von der Bungschaftsgenossenschaft
und von der Kantoralbank. Dann
will er das Geschit weiter vor-
wilrtstreiben und endlich abbeben.

] - 1'%
Abbiduesg feirster Sob-
mbrometarberede Ab Rezo Noberi

und fur den Einsatz in der Chip-
industrie, denn die klinfugen Su-
perchips von 255 Megablt und oncher
Ronnen near it Strukturen im Subs-
mukrometerbereich gebaut werden.

Das Marktpotential der voa Hol-
tronic evdwickelten Technologhe ist

ohne Zweifel gross. Und
|| bereits melden sich erste
Kunden Doch fir die wed-
tere Entwicklhung bendtigt
das Untemehmen rund 6
Milbonen Franken. Die
Hilfte davon wurde mit
Hilfe der Finanzfirma Cor-
raterie Cotsells SA, einer
Tochtergesellschaft  der
s Genfer Bank Lombard
1 Odier, bereits gefunden.
2 Sie krelerte ¢ine Wandel-
§ anleibe von 5§ Millionen
Franken 25 Millionen
sind bereits gezeichnet. Der Weg
Uber die Wandelanleihe, welche die
Umwandlung der Antelle bis ins
Jahr 2000 in Holtronic-Aktien er-
laube, musste gewihit werden, weil
de Muttergeselbschudt und eigentli-
che Finaraholding der Holtronic in
Grossbritarmien domizilicent kst




Auf Erfolg getrimmt

aLex RuscH Er war einer der ersten Unternehmer, die hier
zu Lande Horbiicher herausgegeben haben. Sein Ziel:
Nummer 1 zu sein. Das ist er im deutschen Sprachraum
geworden. Und jetzt? Er will noch erfolgreicher werden.

VON CLAUS NIEDERMANN

rfolg ist sein Leben. Das
war schon so, als er noch
kaufmannischer Lehrling
war., Er las damals die Er-
folgsrezepte amerikani-

scher Motivations- und Erfolgstrai- _

ner und horte sie sich an. Heute ist
er das selber — ein ausserst erfolgrei-
cher sogar.

Er begann mit seinem Horbuch-
verlag vor elf Jahren, nach einem
zweijahrigen Abstecher in die USA.
Dort sicherte er sich die Horbuch-
rechte fiir den deutschen Sprach-
raum von Bestwsellern wie «Denke
nach und werde reich» oder etwa
«Erfolg durch positives Denken»,
die alle Millionenbestseller waren.

Der Start ins Unternehmertum
war buchstiblich Knochenarbeit. Er
war noch bei einer Werbeagentur
angestellt, bildete sich an den Aben-

" diese dann. Und Rusch

den und an Wochenenden weiter
und veroffentlichte nebenbei seine
Horbiicher. Zum Geld fir den Fir-
menaufbau kam er iber Darlehen
bekannter Manager. Ihnen zahlt er
dafiir noch heute jahrlich acht Pro-
zent Zinsen. Rusch hat
langst diversifiziert, und er
veranstaltet selber Tages-
und Abendseminare. Er-
folgstag, Erfolgsabend oder
Erfolgsseminare  heissen

schreibt auch selber Bi-
cher. Die gibt es dann
natiirlich auch auf CD oder
Kassette zu kaufen.

Doch was macht ein Er-
folgs- und Motivationstrai-
ner und Verlagsleiter den
ganzen Tag? Er arbeitet 70
oder 80 Stunden pro Wo-
che. «Wichtig ist, dass ich ora
Freude an der Arbeit ha- A

be», sagt Rusch. Fur ihn ist Arbeit
auch Hobby. Zwischen Arbeit und
Freizeit existieren keine Grenzen.
Das istauch der Grund, weshalb sich
das Firmendomizil in einem Ein-
familienhaus mit herrlicher Aus-
sicht in Boniswil oberhalb
des Hallwilersees befindet.
«Niedrige Fixkosten, scho-
ne Aussicht und ruhige La-
ge sind ein Muss fiir uns»,
gibt der Unternehmer zu
Protokoll, der selber in der
Nibhe in idyllischer Umge-
bung in einer alten Mithle
wohnt.

Alex Rusch hat ohne je-
den Zweifel Erfolg. Und
wie er das geschafft hat,
zeigt er in einem von ihm
herausgegebenen Weiter-
bildungsfilm mitin der Pra-
xis erprobten Erfolgstipps.
Auf Schritt und Tritt ver-
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Wer Erfolg hat, wird auch reich: Alex Rusch.

folgt darin die Kamera den 35-Jahri-
gen = ins Buro, auf den Hallwilersee
zu einer Ruderfahrt, an die Stanford
University und einmal sogar an
einen Meeresstrand.

Er hat immer einen Laptop oder
mindestens ein Notizbuch dabei.
Denn was er auch macht, stindig
sinniert er dartiber nach, wie er mit
seinen Firmen noch mehr Erfolg

haben konnte. Ideen werden notiert
und sofort umgesetzt. Rusch: «Wir
realisieren in wenigen Wochen,
wofiir Konzerne zwei Jahre benot-
gen.» Wie etwa die Herausgabe des
cigenen Magarins fir Motivation,
Weiterbildung und Erfolg, das exakt
gleich heisst wie sein eigenes
Lebensziel, namlich «Noch erfolg-
reicher».




